
Auf einen B[ick

I Archiware mit
persone[er Verstärkun g

Hannover AG. Mit innovativen, bör-
senbasierten 8es(haff ungsmodellen
könnten diese Risiken iedoch mini-
miert  werden, ro s€in€ Meinung. Die
Stadtwerke Hannover reagieren mit
n€uen Einkaufsmodel len für ihre
croßkund€n, zu denen auch Kran-
kenhäu5er zählen, auf die veränder-
te Situätion, erläuterte alberg-
wwenetctty.oe

unternehmensentwicklung

I Konica Minotta konzentriert
sich auf digitales Geschäft

ten im Markt-

Mit  Or.  med.  Mar(  Bat tchkus ge-
winne das Münchner softwarehau5
einen Spezia l is ten,  der  über  medi-
z in is(hes Know-how, Marktkenntn ls
und längjähr ige Er fahrung in der
Informat ionnechnologie ver f  üg€.
Der promovierte Medlziner ist bei
Archiware für das Business Develop-
ment  und Market ing zuständig.

Faci l i ty  Management

I Krankenhäuser soLlten
Strom rjchtjg einkaufen
Die starken Schwankungen der
Preise an der Leipziger Strombörse
bergen für Krankenhä'rser hohe
f inanziel le Risiken. wer seinen
Strombedarf für das Folgejahr
zum fals(hen zeitpunkt einkaufe,
könne viel  G€ld ver l ier€n, warnt
Dr. Ing. Martin Alberg, Key Ac
count Manaq€r der stadtwerke

Aur und Wei terb i ldung

I Case Manager mit Zertifikat
Unlängst erhiel ten 17 Absolventen
d€r Unikl in ik Köln ihr TÜV Zert i f ikat
im Rahmen d€r ersten Weiterbi l
dun9 zum Case Manager 2003
wurden die eßten Pflegekräfte als
Case Manager an der Unikl ink Köln
eingesetzt. Heute ärbeiten über
40 Case Manager in al len Eereichen
des Kl inikums. 5ie organisier€n den
Weg der Pat ienten von d€r Einw€i
sung über al le Unt€rsuchungen und
Therapien bis hin zur Ent lar9ung
oder Überlei tung in elne Ans.hluss-
veßorgung. Die Pat ienten haben so
einen Ansprechpartner für den ge-

Minol taMedical  Beschäf iung/Einkauf
rmasrns Deutsö-I lJnico zeichnet Sarsted aus

ianto Halt (li.)vom gattsebenden Uni.
klinikln tetden lnd Unico.sprecherArel
(ldras.how (re.) übergab€n dem saßtedt-
Verkaufsleil€r Ho,tt Kri€g€r {Mitte) die

linien der DGCC zertifizierten
Weiterbildung konzipiert. Diese
umfässt 220 Stunden.

lm Zuge der
Neuausrichtung

sich Konica

dig i ta len Be-

und Servicestruktur im analogen
Geschäftsfeld optimieren. Der Ser
vice und Support für ana oge Pro
dukte wird wei terh in von Konica
Minolta selbst und in Kooperation
mit  Par tnern er fo lgen.  Günt€r
Kört ing,  General  Manager von
Konica Minol ta Medical  & Graphic
lmaging Deutschland,  erk lär t : , , lv l i t
der  Konzentrat ion auf  das d ig i ta le
Segment möchten wir  un3 a ls  Par t
ner  im Heal thcaremarkt  posi t ion ie-

lm Rahmen ihr€r Einkäufer jahres
tagung hat die EinkauJsgemein
schaft  Unico errtmals den,Liefe'
ranten des lahres'  ausgezeichnet.
Die Unico ist  eine Einkaufsgemeln
schaft von zwölf Universitätsklinika
in Deutschland. Dar Koordinat ion9-
büro der Einkauf5gemeinschaft sitzt
am Univ€rsi tätskl inikum Münster
(UKM). In einer feier l ichen Üb€r
gabe würdigt€ Unico-Sprecher Axel
Kudraschow in Dresden die V€r
dienn€ der saßtedt AG & Co. KG.
Verkäufsleiter Horst Krieger nahm
die Aus2ei(hnun9 Jür sein Unter-
nehmen entgegen.

samten Aufenthalt. Zur Professio
nal is ierung der Case Manaqer
wurde dort eine na(h den Richt


